Leuk, die dure euro?
Nederlandse bedrijven verkopen veel producten aan het buitenland. Dat is natuurlijk hartstikke goed. Toch moeten Nederlandse bedrijven flink concurreren met buitenlandse bedrijven, die vaak dezelfde producten maken, maar dan goedkoper. Het is daarom belangrijk dat we een goede kwaliteit product leveren, tegen een scherpe prijs.

Onze internationale concurrentiepositie wordt bepaald door de kwaliteit en prijs van onze producten.

Bedenk goed: hoe hoger de bedrijfskosten zijn, hoe hoger ook de verkoopprijs van een product. Met een (te) duur product prijs je jezelf de markt uit, waardoor je concurrentiepositie verslechtert. Ook te hoge lonen zorgen voor hogere bedrijfskosten, en dus (te) dure producten. Werkgevers en overheid roepen daarom ook altijd dat loonmatiging belangrijk is om onze internationale concurrentiepositie te behouden.

Bij de handel met landen buiten de EU, wordt onze concurrentiepositie ook beïnvloed door de wisselkoersen.
	Dure euro laat sporen na in export 

VOORBURG (ANP) - De groei van de Nederlandse export naar landen buiten de Europese Unie is in het eerste kwartaal afgezwakt. De export naar de Verenigde Staten nam zelfs met 6 % af.
Dat meldde het Centraal Bureau voor de Statistiek (CBS) maandag. Het instituut geeft als mogelijke oorzaak de dure euro, die Nederlandse producten voor landen buiten de EU minder aantrekkelijk maakt.

De totale uitvoer groeide in de eerste drie maanden van dit jaar wel sterker dan in 2007. De waarde van de geëxporteerde producten lag 11 % hoger. De gemiddelde groei in 2007 was 9 %. De sterkere stijging in het eerste kwartaal van 2008 is vooral toe te schrijven aan de toegenomen exportgroei naar EU-landen. Ruim driekwart van de Nederlandse uitvoer gaat daarheen.


Lees het krantenbericht hiernaast goed door.
1. Wat wordt volgens jou bedoeld met een “dure euro?”
2. Welk gevolg heeft de dure euro voor de export naar 

landen buiten de EU?

3. Verklaar waarom de export naar bijvoorbeeld Duitsland

geen last heeft van een dure euro.

4. De totale export groeide, ondanks de dure euro, wel sterker dan in de eerste 3 maanden van 2007. Geef hiervoor een verklaring, die je uit het bericht kunt halen.

5. Er zitten niet alleen nadelen aan een dure euro. Noem een voordeel van een dure euro voor Nederland. 
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Dit betekent dat er op 14 maart jl. voor 


1 euro omgerekend 1,56 dollar moest worden neergelegd. Oftewel, € 1 kostte $ 1,56.


De koers van de euro ten opzichte van de dollar wisselt iedere dag, eigenlijk bijna iedere seconde. 


Voor Nederlandse exporteurs, die producten aan Amerika verkopen, is deze dollarkoers belangrijk. 








